
#SagePartners2018

11:30 – 11:45 Networking – North Shuttle & Sage Demo Station Area & Networking Room

9:30 – 10:30 Registro / Café de bienvenida – North Shuttle & Sage Demo Station Area & Networking Room Agenda
Sage Partner Sessions
19 de noviembre de 2018
Hotel Barceló Sants de Barcelona

Middle Suttle

12:00 – 13:00

#BeSagePartnerMyFriend
Middle Shuttle Area
Xavier Quintana, ISV & New Partner Manager,  Indirect Sales, Sage Spain
Gabriel Marín, ISV & Partner Business Development Enterprise Market, Sage 
Spain

Sage Demo 
Station Area

11:30 – 19:30

Conoce de cerca y 
personalmente las 
soluciones y servicios 
diseñados para 
apoyar el crecimiento 
de nuestros clientes.

Networking
Room

11:30 – 19:30

Comparte ideas e 
inquietudes con 
expertos y amplia tu 
red de contactos.

17:30 – 18:30
KEYNOTE Room Ahora es el momento: Una historia by Sage. Parte II

18:30 – 19:30 Cóctel y Networking - North Shuttle & Sage Demos Station Area & Networking Room

BREAKOUT Room 1 – Sesiones exclusivas para  Partners de Sage

11:45 – 12:30

Ahora es Marketing: Construye tu modelo de negocio de alto 
rendimiento
Jordi Ramón, Country Marketing Director Sage Iberia; Juan Luis Ramos, Channel
Marketing Senior Manager, Sage Spain; Nuria Serra, Small Marketing Manager, Sage 
Spain; Xavier Benavent, Scale-Up & Enterprise Marketing Manager, Sage Spain

15’ Cambio de salas y Networking

12:45– 13:30

Cómo generar más ventas a través de la Neurociencia
Luis Font, CEO en Agile Sales and Marketing Institute (Grupo Omnitel)

BREAKOUT Room 2 -– Sesiones exclusivas para  Partners de Sage

11:45 – 12:30

Sage 50cloud, bienvenidos a la revolución

Joseo Obiols, Control Group,
Iván Martínez,  iMàtica
Joaquim Torres, Product Manager Sage 50cloud, Sage Spain

15’ Cambio de salas y Networking

12:45– 13:30

EL valor del ISV en el ecosistema de Partners
Xavier Quintana, ISV & New Partner Manager,  Indirect Sales, Sage Spain

15:00 – 15:45

Abre los ojos a nuevas oportunidades: 
Marketing Digital & Ecommerce
Dash & Dot, 
Javier Ildefonso, eCommerce Manager, Sage  Spain

15’ Cambio de salas y Networking

16:00 – 16:45

Rompiendo fronteras: Sage Enterprise Management
Carles Ransanz, Vice President NCA & Enterprise Market Sage Spain

14:00 – 15:00 Lunch time – North Shuttle & Sage Demo Station Area & Networking Room

16:45 – 17:30 Networking – North Shuttle & Sage Demos Station Area & Networking Room

13:30 – 14:00 Networking – North Shuttle & Sage Demo Station Area & Networking Room

10:30 – 11:30
KEYNOTE Room Ahora es el momento: Una historia by Sage. Parte I Luis Pardo,  CEO y Consejero Delegado Sage Iberia

José Luis Martín Zabala, Vice President Indirect Sales, Sage Spain

Agenda sujeta a cambios

15:00 – 15:45
Transformación Digital en el Canal
Ricard Bonastre y Eva García, The Valley

15’ Cambio de salas y Networking

16:00 – 16:45
Cómo hacer un Business Plan Digital para tu negocio
Álex Ríos, The Valley

15’ Cambio de salas y Networking

17:00 – 17:30
Sage Partners for Education Training
José Luis Martín Zabala, Vice President Indirect Sales, Sage Spain  
Xavier Quintana, ISV & New Partner Manager,  Indirect Sales, Sage Spain


